
※セミナー開催中に「ビーコンコレクション」によるスタンプラリーを開催します。プレゼントを用意しておりますので、
ぜひスマホを持ってご参加ください(スタンプラリーに参加するためには、iOS7以上、Android4.3以上が必要です)。
なお、৒৩を捪える申し込みの場合、ご参加いただけないことがごकいますがごവഅください。参加可否については、
事前にメールにてご連絡します。

定員50名

何から取り組めばいいの？ 当社にはまだ早いのでは？
オムニチャネルには莫大なコストと期間がかかり、どのようなアプローチをすべきか難
しく考えていませんか！？
急速に広がり手放せなくなったスマホをオムニチャネルへ活用する方法をご紹介します。

～オムニチャネル取り組みのポイントはモバイルだった！～

15：30ع15：00 スマホアプリを活用するEC厇北のୖ匑とৌ厸হ୻
◇日本システムウエア株式会社 ITソリューション事業本部 営業統括部 第四営業部 マネージャー শદਆ 雅芳

スマホのਹ用で24時間どこからでもショッピングが可能になりました。ECサイトには、実店舗と違いデータが多く
蓄積されており、お客様のষ৿၎ഄも拑さ れています。භ入にඹらなかった原౤特৒もઍಔになってきたからこそ、
CRMがあらためて注目されています。本セッションでは、スマホアプリを活用した EC施策をご説明します。

オムニチャネルの動向と成功にむけたポイント【基調講演】14：20ع13：35
◇株式会社 日本能૨ੈ会コンサルティング ロジスティクス革新センター

チーフコンサルタント 小河原 光司 様
オムニチャネル推進におけるアプローチ方法とそのポイントを明示するとともに、オムニチャネル的な店頭品揃え、
顧客属性、POS、トリプルメディア活用の取り組み方法など、最新৿਱を事捁を交えてੰ説します。

（૮મ／事前ః捎਑）

超実践的販促セミナー

16：00ع15：30 オムニチャネルを支える統合CRM
◇日本システムウエア 株式会社 ITソリューション事業本部 営業統括部 第一営業部 リーダー 大塚 健二

なぜ、統合CRMが必要なのか？様々な顧客接点チャネルが増加する中、顧客情報を統合化（有効活用）して、顧客
ষ৿に基づいたマーケティング施策を実施することが重要です。モバイルを活用した実店舗およびネットの販促事捁
を交えて、それらのマーケティング施策をご紹介します。

14：50ع14：20 スマホৎ৻のঔংイルオムニチャネル勛റ
◇日本システムウエア株式会社 プロダクトソリューション本部 営業統括部 第一営業部 部শ 佐藤 正芳

オムニチャネルで最も重要な成果である「チャネル連携による需要の連鎖」。特にスマホ活用をテーマとした
「チャネルの連携」と「需要の連鎖」を実現するためのO2O施策として、当社では“モバイルオムニチャネル”を推進
しています。本セッションではこの取り組みを事捁を交えてご紹介します。

16：30ع16：00 অش॥ンを匏用खた集客勛റَঅش॥ン॥ঞॡ३ঙンُのओງஂ
◇日本システムウエア株式会社 プロダクトソリューション本部 営業統括部 第一営業部 リーダー ఱ拖 和明

各所で導入が進んでいるBLEビーコンですが、専用のスマホアプリやビーコン対応のアプリを作成するのは時間も
費用もかかるため、導入のঁードルがৈいのが現૾です。共有アプリ「ビーコンコレクション」をਹ用して、਍੼に
始めるサービスとਹ用方法をご紹介します。

ネットカンファレンス東京 掞挺原UDXビルਨڴమネットカンファレンス東京 掞挺原UDXビルਨڴమ会 場会 場

開催日時開催日時（受付開始１３：１５）１７：０0عফ２月５日（স）１３：３０ڲ２０１（受付開始１３：１５）１７：０0عফ２月５日（স）１３：３０ڲ２０１

小売業の販促・マーケティングご担当者様小売業の販促・マーケティングご担当者様対 象対 象

日本システムウエア株式会社
株式会社日本能૨ੈ会コンサルティング
日本システムウエア株式会社
株式会社日本能૨ੈ会コンサルティング

主 催
共 催
主 催
共 催



必見！超実践的販促セミナー૑ৄ！超実践的販促セミナーお申込み用紙
ফ２月５日（স）１３：３０開催ڲ２０１

Web申込：https://nsw.smktg.jp/public/seminar/view/189
Fax 申込：03-4335-2651

下記に必要事項をご記入の上､お申し込み下さい。

担当営業

ご提供いただいた個人情報は、「日本システムウエア株式会社 個人情報保護に対する基本方針」に基づきిજな拻৶・
保護に努め、セミナー申込みに関する回答・サービスに関する追加情報の提供、及び商品・サービス開発のための調査・
分析にਹ用するものとし、それ以外の目的にはਹ用しません。

貴社名 ご所属

ご氏名 お役職

ご住所
〒 －

TEL （ ） FAX （ ）

E-Mail

今回のセミナーをお知りになったきっかけを教えて下さい

□ 日本システムウエア株式会社（NSW）の紹介 □ NSWからのメールマガジン
□ 株式会社日本能૨ੈ会コンサルティング（JMAC）のご紹介 □ JMACからのメールマガジン
□ マーケメディア掲載記事をৄて □ その他（ ）

※２人以上お申し込みの場合は、コピーし記入いただけますようお願いいたします。

お申込み期限： 2016ফڮা3日（水）
৒৩を捪える申し込みの場合、ご参加いただけないことがごकいますがごവഅください。
参加可否については、事前にメールにてご連絡します。

■会場 ネットカンファレンス東京
〒101-0021
東京都千代田区外神田四丁目14-1
秋୴ਉUDXビルਨ8階
03-5256-8051（ネットカンファレンス東京）

アクセス
電気街口ਫએの「秋୴ਉUDX」と「ダイビル」直通のエスカレータより
秋୴ਉUDXビル２階に上がってください。
5階エントランスへ進むエスカレータより、5階オフィス エントランスへお進み頂き、
オフィスエントランスエレベータより঳番కડ「ਨNORTH」の「5・7-17」の
エレベータで8階にお上がりください。
※JR੕૱଍・৛ু଍・京ଘ東ਨ଍「秋୴ਉക」下੤ 電気街口より徒歩2分。
※णくयエクスউレス「秋୴ਉക」下੤ A3出口より徒歩3分。
※東京ওトট঩ૻદ଍「秋୴ਉക」下੤ 2番出口より徒歩4分。

■講演者プロフィール
株式会社日本能૨ੈ会コンサルティング
ロジスティクス革新センター
チーフコンサルタント 小河原 光司
◆上場小売業にて、商品調達／供給部門の捌য়఼઴事業部門のトップとして、事業構造改革を推進し、
プライベートブランドの強化（海外調達の強化）、外販を推進し、約２億円の収益改革を実現。
◆事業運営経験をもとに、「実ষ可能なੑ઺য়੧」と「ન実な実ষとਫ਼઒の捸組みづくり」により
『ਅറが現場レベルで実ষされる੫業৬』を重拹してコンサルティングをষっている。
【著作】
・月刊ロジスティクスビジネス：難局をチャンスに変えるSCM
・日本経ੋ新挈：੺ྡ経ੋගに有掟者としてのコメント掲載 他多数

【お問い合わせ先】 日本システムウエア株式会社 プロダクトソリューション事業本部 営業統括部 第一営業部
TEL：03-4335-2610 E-mail：ml-o2o@gw.nsw.co.jp


